
OPERAATTORIALAN
HUIPUILLE

TUOTTEISTAJA, JOKA TUNTEE ALAN



CELERIT EYE – 
MUSTAA VALKOISELLA

· Operaattoreille suunnattu kokonais-
valtainen  kehitys- ja tuotteistuspalvelu

· Celerit Eye konsepti on räätälöitävissä 
asiakkaidemme tarpeiden mukaan

· Celerit Eye käsittää tarvittaessa koko 
palvelun kehitysprosessin innovoinnista
tuotteen lanseeraukseen

· Konsepti sopii myös uuden palvelun
kehitykseen tai olemassa olevan palvelu-
perheen analysointiin ja uudelleen tuot-
teistukseen

Myyjät tuotteistavat myyjille, insinöörit insinööreille  − 
meidän lähtökohtamme on loppuasiakas



CELERIT EYE ASKEL ASKELEELTA

• Innovointilähtöinen kick off -tilaisuus yhdessä asiakkaan kanssa
• Palvelun suunnitteluvaihe
• Palvelun vaatimusmäärittely
• Laitetoimittajien kartoitus ja valinta
• Laaja palvelun identifiointi, jolloin palvelulle rakennetaan 
 suuntaviivat
• Arkkitehtuurin suunnittelu
• Palvelun tekninen toteutus
• Palvelun testaus
• Tuotteistuksen konkretisointi: Palvelun dokumentointi
• Henkilökunnan koulutus
• Projektin päätöstilaisuus

Myyjät tuotteistavat myyjille, insinöörit insinööreille  − 
meidän lähtökohtamme on loppuasiakas



HALUATKO LISÄTIETOA CELERIT EYE:STA?

Ota yhteyttä tuotteistustiimiimme puhelimitse 029-0074272 
tai sähköpostitse myynti@celerit.fi. 

Referenssejä ja lisätietoa palveluistamme löydät myös 
kotisivuiltamme www.celerit.fi.

MIKSI VALITA CELERIT EYE?

1.  Palvelu rakennetaan yrityksesi tarpeiden mukaiseksi
 kokonaisuudeksi

2.  Tarjoamme enemmän kuin mainostoimistot: paneudumme pintaa
 syvemmälle analysoinnissa ja yrityksellenne jää käteen muutakin 
 kuin pelkät mainosmateriaalit

3.  Yrityksemme on erikoistunut operaattorialan toimintaan. Tunnemme
 alan kehityksen, erityisvaatimukset ja kilpailijat

4.  Palveluksessanne on tiimi, joka hallitsee sekä tekniikan että 
 kaupallistamisen   

5.  Meiltä saat halutessasi myös muita lisäpalveluita. Tarjoamme
 operaattoreille palveluita verkon arkkitehtuurista ja IP-
 puhekeskusjärjestelmien pystytyksestä aina loppupalveluiden 
 lanseeraukseen asti


